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บทสุัมัภาษ์ณ์ คุ์ณนัาฟิสุ อิสุลัามั

Interview with Mr. Nafis Islam: 
Before Becoming 

“ S a m o n g  L a i ” 

กว่าจะเป็น์ “สำม่องไหล”

แนัะนัำาตัวิให้พวิกัเราร้้จำักัหนั่อยค่่ะ

Could you please introduce yourself a little bit?

 ผู้มิชื�อ่ นาฟิัส อ่ิสลี่ามิ อ่ายุ่ 24 ปัี จบนิเท่ศศาสตร์จาก
มิหาวัิท่ย่าลี่ัย่สงข้ลี่านค่รินท่ร์ วัิท่ย่าเข้ตปััตตานี ตอ่นนี�ท่ำธุุรกิจ
สว่ันตัวัอ่ย่้่หลี่าย่อ่ย่่าง ท่ี�ค่นร้�จักก็นา่จะเปัน็เพจสมิอ่งไหลี่ที่�เปัน็เพจ
แชร์ค่วัามิร้�เรื�อ่งธุุรกิจ นอ่กจากนี�ย่ังท่ำธุุรกิจร�านกาแฟั แลี่ะธุุรกิจ
ดี�านการศ้กษาอ่ีกดี�วัย่ค่รับ

 My name is Nafis Islam. I am 24 years old. I graduated
from Faculty of Communication Arts at Prince of Songkla 
University, Pattani Campus. I currently run a lot of businesses.
Among them that a lot of people know about is probably 
my Facebook page “Samong Lai” which is the place I 
share knowledge about businesses. I run a coffee shop and 
engage in educational business as well.

สัมิภาษณ์แลี่ะเรีย่บเรีย่งโดีย่ วิลา มิูเนัาวาเราะห์์

Interviewed by  Wila Munaowaroh 
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จำุดเริ�มต้นัในักัารทำาธุุรกัิจำข้องคุ่ณนัาฟิสค่ืออะไรค่ะ

 จดุีเริ�มิต�นข้อ่งผู้มิเริ�มิตั�งแต่อ่ายุ่ 13 ปั ีผู้มิเป็ันนักกีฬาเท่ค่วันัโดี�
ก็เลี่ย่รับจ�างสอ่นเท่ค่วัันโดีให�นักเรีย่นไดี�เดีือ่นลี่ะ 2,000 บาท่ จากนั�น
ก็มิาเปัิดีชมิรมิเท่ค่วัันโดีในโรงเรีย่น แต่ค่นที่�มิาเรีย่นเนี�ย่ เข้ามิาเพราะ
อ่ย่ากใส่ชุดีสวัย่ๆ ผู้้�ข้าย่กับผู้้�ซึ่ื�อ่ค่วัามิต�อ่งการไมิ่ตรงกัน ผู้มิก็ซึ่�อ่มิแบบ
เต็มิท่ี�เลี่ย่ ผู้่านไปัสอ่งสัปัดีาห์จาก 70 ค่นเหลี่ือ่อ่ย่้่ 15 ค่น ถึ�าเปั็นธุุรกิจ
จริงค่ือ่เจ๊งแน่ๆ แต่เราใช�พื�นท่ี�ข้อ่งโรงเรีย่นแลี่�วัเก็บค่่าเรีย่น เลี่ย่ย่ังพอ่มิี
เงนิมิาใช�จ่าย่แต่วัา่ไมิม่ิเีงนิเก็บเลี่ย่ กเ็ปัน็บท่เรีย่นว่ัา 1. ไม่ิมิคี่วัามิร้�ดี�าน
การเงิน ไม่ิแย่กกระเปั�าส่วันตัวักับกระเปั�าธุุรกิจ 2. เราต�อ่งท่ำในสิ�งที่�
ล้ี่กค่�าต�อ่งการไม่ิใช่ท่ำในสิ�งที่�เราต�อ่งการ พอ่อ่ย่้่ปีั 2 ผู้มิก็มิาเปิัดีโรงเรีย่น
ข้อ่งตัวัเอ่งท่ี�จังหวััดีย่ะลี่า ก็ย่ังใช�ชีวัิตแบบเดีิมิเลี่ย่ค่รับ ท่ีนี�พอ่มิันถึ้งจุดี
ท่ี�ราย่จา่ย่มินัมิากกวัา่ราย่ไดี� ผู้มิก็ต�อ่งอ่อ่กจากหอ่พักแลี่�วัไปัข้อ่นอ่นบน
พื�นบ�านเพื�อ่นบ�าง นอ่นบนรถึบ�าง นอ่นค่ณะกม็ิ ีเพราะไมิม่ิตีงัค่ ์มินักเ็ลี่ย่
เปั็นบท่เรีย่นในการบริหารเงินข้อ่งเรา
  ก่อ่นเรยี่นจบปั ี4 กไ็ปัเข้�าค่า่ย่สตารท์่อ่พัข้อ่งมิหาลี่ยั่ มินีกัธุุรกจิ
ที่�ปัระสบค่วัามิสำเร็จมิาสอ่น เราก็เปัิดีโลี่กเลี่ย่ อ่๋อ่  ธุุรกิจเปั็นแบบนี� 
การเงินแบบนี� การตลี่าดีแบบนี� ท่ำให�เราเกิดีค่วัามิสนใจในธุุรกิจสตาร์ท่อั่พ
ซึ่้�งโรงเรยี่นสอ่นเท่ค่วันัโดีกย็่งัท่ำอ่ย่้่นะ แบบลีุ่ม่ิๆดีอ่นๆนั�นแหลี่ะ ท่ำแบบ
ไม่ิมิีมิีเงินแต่วั่ามิีผู้ลี่งานนะ พาเด็ีกไปัแข่้งชิงแชมิปั์ปัระเท่ศไท่ย่ก็ไดี�

เหรีย่ญท่อ่งมิา จากนั�นก็เริ�มิด้ี YouTube แลี่�วัก็เริ�มิอ่่านหนังสือ่ แต่
เปัน็หนงัสือ่เสีย่งเพราะว่ัาขี้�เกีย่จอ่า่น พอ่ฟัังจนหมิดี กเ็ลี่ย่จำเป็ันต�อ่ง
อ่่านหนังสือ่เลี่่มิ พอ่ไดี�ลี่อ่งอ่่านก็ร้�ส้กวั่ามิันสนุกจัง ไมิ่เหมิือ่นหนังสือ่
วัิชาการที่�เราอ่่านแลี่�วัน่าเบื�อ่ ค่ราวันี�ผู้มิอ่่านหนังสือ่ทุ่กท่ี�เลี่ย่ค่รับ 
ไปัเรีย่น ไปักิจกรรมิมิหาลี่ัย่ ผู้มิเอ่าเศษเวัลี่าทั่�งหมิดีมิาอ่่านหนังสือ่ 
พอ่เพื�อ่นเหน็ผู้มิอ่า่นหนงัสอื่เข้ากอ็่ย่ากร้�วัา่ผู้มิอ่า่นอ่ะไรเลี่ย่ให�ผู้มิเลี่า่
ให�ฟััง พอ่เลี่่าให�ฟัังหลี่าย่ๆหน ก็เริ�มิไมิ่ไหวัเลี่ย่ไปัไลี่ฟั์ใน Facebook 
แลี่�วัก็มิีค่นอ่ื�นๆท่ี�ไมิ่ใช่เพื�อ่นเรามิาดี้ดี�วัย่
 พอ่ปั ี4 ไปัฝึกงานที่�พญาไท่ เวัลี่าท่ำงานเสร็จ ผู้มิก็จะเข้�ามิมุิ
หนงัสือ่แลี่�วัก็เอ่าวิัธุกีารในหนังสือ่มิานำเสนอ่ในที่�ท่ำงาน กอ่่นฝกึงาน
เสร็จ CEO ก็เรีย่กตัวัไปัแลี่�วัเสนอ่งานให� เข้าบอ่กค่ำเดีีย่วัวั่าเห็นเรา
เปัน็ค่นรกัการเรยี่นร้� พอ่เรยี่นจบก็เข้�าท่ำงานท่ี�นั�นตอ่่เลี่ย่ค่รบั ท่ำงาน
ปัระจำไปัดี�วัย่แลี่�วัก็เข้ีย่นบท่ค่วัามิใน Blockdit ไปัดี�วัย่ไดี�บท่ค่วัามิ
ลี่ะร�อ่ย่กวั่าบาท่ ช่วังที่�ท่ำงานก็ไดี�เจอ่เจ�าข้อ่งเพจไปัให�ถ้ึง 100 ลี่�าน 
เค่�ากใ็ห�เราเปัน็ฟัรแีลี่นซึ่เ์ข้ยี่นให�เพจเข้าดี�วัย่ไดี�บท่ค่วัามิลี่ะ 300 บาท่ 
สว่ันโรงเรยี่นเท่ค่วัันโดีก็ย่งัสอ่นอ่ย้่น่ะ จ�างค่นมิาสอ่น แต่เค่�าสอ่นไม่ิดีี
เหมิือ่นเรา พอ่โค่�ชไมิ่ใช่ค่นเดีิมิ นักกีฬาก็อ่อ่ก แลี่�วัเผู้อ่ิญวั่าโค่วัิดีมิา
พอ่ดีีก็เลี่ย่ตัดีสินใจปัิดีไปั 
 ผู้มิท่ำงานบริษัท่สตาร์ท่อ่ัพ ซึ่้�งเปั็นแฟัลี่ตฟัอ่ร์มิตัวักลี่าง
เชื�อ่มิการข้นส่ง (Distribution platform) เข้�าดี�วัย่กัน วัธิุกีารท่ำธุุรกิจข้อ่ง
สตาร์ท่อ่พัค่อื่กอ่่นที่�เค่�าจะท่ำโปัรเจค่อ่ะไรก็แลี่�วัแต่ เค่�าจะไม่ิท่ำอ่ะไร
เลี่ย่นอ่กจากท่ำการตลี่าดีกบัโปัรโมิท่ เพื�อ่เกบ็ข้�อ่มิล้ี่วัา่สนิค่�านี�จะมิคี่น
ซึ่ื�อ่หรือ่ไม่ิ ต�อ่งผู้ลิี่ตเดืีอ่นลี่ะเท่า่ไหร่ แลี่ะหรือ่โปัรเจค่นั�นค่วัรท่ำต่อ่ไหมิ
ถึ�ากำไรไมิถ่ึง้ ซึ่้�งบรษิทั่ใช�วัธิุกีารนี�มิาตลี่อ่ดี ท่ำให�โปัรเจค่ที่�เฟัลี่มินี�อ่ย่
มิากเพราะมีิการท่ดีลี่อ่งมิาก่อ่น ผู้มิก็เลี่ย่เอ่าโมิเดีลี่นี�มิาใช�โดีย่การไปั
ร�านโมิชิโมิชถิึา่ย่รป้ักระเปั�าแลี่�วัลี่งข้าย่ใน Facebook พอ่มิคี่นโอ่นเงนิ
เราก็ไปัซึ่ื�อ่มิาแลี่�วัข้าย่ต่อ่ในราค่าท่ี�ส้งข้้�น เอ่าข้�อ่ค่ิดี ปัระสบการณ์
จากการอ่่านหนังสือ่แลี่ะการท่ำงานมิาเขี้ย่นใน Facebook
 แลี่�วักม็ิบีท่ค่วัามิน้งท่ี�มินัปังั ค่นแชรเ์ย่อ่ะมิาก ท่ำให�ผู้้�ตดิีตามิเพิ�มิข้้�น
อ่ย่่างรวัดีเร็วั จนมีิล้ี่กเพจทั่กมิาว่ัาอ่ย่ากให�แนะนำหนังสือ่ให�หน่อ่ย่ 
เราก็แนะนำหนังสือ่ให� แลี่�วัก็มิาค่ิดีวั่าบริษัท่เราเวัลี่าท่ำธุุรกิจเค่�าก็
จะหาย่อ่ดีข้าย่มิาก่อ่นย่ังไมิ่เอ่ากำไร ให�ค่นส่งไปัรษณีย่์เย่อ่ะๆแลี่�วั
ก็เอ่าย่อ่ดีข้าย่ไปัต่อ่รอ่งกับค่นข้นส่ง เลี่ย่ลี่อ่งเอ่า 2 โมิเดีลี่นี�มิาใช�
กับหนังสือ่ด้ี ตอ่นแรกก็เอ่ากำไรจากบัตรสมิาชิก 5-10% พอ่ เขี้ย่น
บท่ค่วัามิเหมิือ่นเดีิมิโดีย่ท่ิ�งท่�าย่วั่าเราให�ค่ำปัร้กษาเรื�อ่งหนังสือ่นะ 
พอ่มิีค่นโอ่นเงินปัุ�บเราก็ไปัซึ่ื�อ่ที่�ร�านหนังสือ่ใกลี่�ๆ ท่ำอ่ย่่างนี�ทุ่กวััน
จนเกดิีการบอ่กตอ่่ จนมิยี่อ่ดีปัระมิาณ 500 เลี่ม่ิตอ่่เดีอื่นกเ็ริ�มิเข้�าหน�า
ร�านหนังสือ่ลี่ะ อ่ย่ากไดี�เปัอ่ร์เซึ่็นต์เพราะย่อ่ดีเราเย่อ่ะ ผู้มิติดีต่อ่ไปั
หลี่าย่ที่� แต่ก็เงีย่บๆไปั แลี่�วัมิีพี�ค่นน้งท่ักมิาซึ่ื�อ่หนังสือ่ซึ่้�งเค่�าท่ำงาน
อ่ย่้่อั่มิรินท่ร์ พี�เค่�าก็จดัีการให�หมิดีเลี่ย่ ข้อ่มิาไดี� 30% จากปักตไิดี� 5% 
ท่ำงานเท่่าเดีมิิแตไ่ดี�เงนิมิากข้้�น 6 เท่่า เดีอื่นแรกไดี�กำไร 60,000 บาท่ 
พอ่เราเอ่าหนังสือ่มิาเข้ีย่นรีวัิวัก็เริ�มิมิีนักเข้ีย่นท่ักมิาข้อ่บคุ่ณ หน้�งใน
นั�นคื่อ่พี�ปัิ�ก ค่นเขี้ย่นหนังสือ่วิัชาธุุรกิจที่�ชีวัิตจริงเป็ันค่นสอ่นทั่กมิา
ให�เราข้าย่หนังสือ่ให� พอ่เราข้าย่ดีีก็เริ�มิมิอี่ำนาจในการต่อ่รอ่ง ค่ราวันี�
สำนกัพิมิพติ์ดีตอ่่เข้�ามิาเตม็ิเลี่ย่ค่รบั เสนอ่สว่ันลี่ดี 40% บ�าง 35% บ�าง
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What is your starting point for doing business?

เราก็เริ�มิข้าย่ไดี�กำไรท่ะลุี่เดีือ่นลี่ะแสนแลี่�วัเราก็เริ�มิท่ำธุุรกิจ
หลี่าย่ๆอ่ย่่าง พี�ปัิ�กก็เลี่ย่ทั่กมิาบอ่กว่ัาคุ่ณเขี้ย่นหนังสือ่ไดี�แลี่�วันะ 
ปัระสบการณ์คุ่ณเย่อ่ะแลี่�วั เพราะท่ำธุุรกิจมิาตั�งแต่เรีย่น แลี่�วัเพจ
ก็มิีค่นติดีตามิท่ะลุี่แสน เราก็เลี่ย่รับปัากเพราะเราก็อ่ย่ากเขี้ย่น 
ปัรากฏิว่ัาเริ�มิท่ำงานไม่ิท่ันลี่ะ ก็เลี่ย่เอ่าเงินเก็บมิานับดี้ตามิหลัี่ก
การเงินเลี่ย่ค่รับ 1. มิเีงินสำรอ่งฉุกเฉนิ 6 เดืีอ่น 2. มิโีอ่กาสท่างธุุรกิจ 
ก็เลี่ย่โอ่เค่ ตัดีสินใจลี่าอ่อ่ก แลี่�วัหนังสือ่เลี่่มิแรกก็อ่อ่กมิา 
 ธุุรกิจก็เริ�มิเติบโตข้้�นเรื�อ่ย่ๆ ปัีนี�ก็เพิ�งเปัิดีค่ลี่าส online 
signature ซึ่้�งเปั็นค่ลี่าสเกี�ย่วักับการสอ่นท่ำธุุรกิจอ่อ่นไลี่น์ แลี่�วั
ก็มิีธุุรกิจร�านกาแฟัท่ี�ท่ำร่วัมิกับเพื�อ่น เปั็นร�านกาแฟัท่ี�ไม่ิมีิเมิน้นะ 
อ่ย่ากกินแบบไหนบอ่กมิา เค่�าจะชงให�เปั็นพิเศษ ซ้ึ่�งค่นเย่อ่ะมิาก 
เพื�อ่นผู้มิเกง่ในเรื�อ่งกาแฟั สว่ันผู้มิมีิค่วัามิร้�ดี�านธุุรกิจก็เลี่ย่คิ่ดีโมิเดีลี่
ท่ี�ท่ำให�ร�านกาแฟัสามิารถึข้าย่เปั็นอ่อ่นไลี่น์ไดี� มิีเมิลี่็ดีกาแฟัข้าย่
อ่อ่นไลี่น์ทั่�วัปัระเท่ศ แลี่�วัก็มิีโมิเดีลี่ที่�สามิารถึท่ำเงินไดี�โดีย่ที่�เราไม่ิ
ต�อ่งใช�ต�นทุ่นแต่ใช�อ่อ่นไลี่น์ซึ่้�งในปัระเท่ศไท่ย่ย่ังไมิ่มิีใค่รท่ำ ตอ่น
นี�เรากำลี่ังสร�างรากฐานอ่ย่้่ค่รับ

 My starting point was when I was 13 years old. I was 
a Taekwondo athlete. So, I taught Taekwondo to students and 
gained 2,000 baht per month. After that, I opened a Taekwondo
Club in my school. But I found that people came to study 
Taekwondo just because they wanted to wear awesome 
outfits. Here, the needs of seller and buyers did not match. 
I taught them all I got. Two weeks passed; number of members
decreased from 70 to 15. If this was a real business, it was 
going to be ruined. But I utilized the school’s space and 

collect the tuition fee. So, I still had some money for myself, 
but I did not have any savings. I have learnt few lessons from 
this:  1. I did not have financial knowledge. I did not separate
personal expense from business expense. 2. We must do 
what the customers want, not what we want. When I was in my 
sophomore year, I opened my own school in Yala. I still lived the 
same life. Until it got to the point where my expense was more 
than my income, I had to leave my dormitory and asked to stay 
over at my friends’ houses, or slept in the car, or in a campus. 
Because I didn’t have money. So, this was a lesson regarding 
my money management.

         Before finishing the fourth year, I joined the university’s 
startup camp where they invited successful businessmen to 
teach us students. That opened my world. I had learned what 
business, finance, and marketing are. And this was the beginning 
of my interest in startup business.  At that time, I still opened 
my Taekwondo school even it was not stable because I had 
no money, but I had performance from it. My students joined 
Thailand Championship Match and win gold medals. Then 
I started watching YouTube and exploring books, but I focused 
on audio books because I was too lazy to read. When I listened 
to all audio books, I had to read the physical books. Once 
I tried reading, I found these books were fun. There were not 
like boring academic books that we used to read. From then on, 
I read books everywhere. I read when I went to study, went for 
university activities. I seek to read all the time. When my friends 
saw me read, they wanted to know what I was reading. So, 
they asked me to tell them what I learned. After I had to share 
with them again and again, I was not able to do this all the time 
anymore. So, I started to share my lessons on Facebook Live. 
And through this channel, there were other people, not only my 
friends, watch my live talk as well.

 During the fourth year in university, I did internship at 
Phayathai. After work, I would find a corner to read. And after 
that, I would apply what I read in my work.  Before completing 
the internship, the CEO called me and offered me a job. He said 
he saw me love to learn. After graduation, I continued working 
there. I worked full time and at the same time I wrote articles on 
Blockdit as well. I gained more than a hundred baht per article. 
While I was still working there, I met the owner of “Reaching 
Towards 100 Millions” page. He let me write for his page as a 
freelancer. I gained 300 baht per article. As for the Taekwondo 
school, it was still running. I hired staffs to teach, but they did not 
teach well like I did. So, once the coach is not the same person, 
athletes left. And then Covid came, so I decided to close it. 
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 I work for a startup company, which was a distribution 
platform. The startup’s way of doing business is like this: before 
they do any project, they will not do anything but marketing and 
promoting to collect information of the product. They will analyze 
whether this product will be purchased or not, how many pieces 
to produce per month, and/or should the project continue if the 
profit does not reach its goal? My company has always used this 
method. As a result, very few projects failed because all of them 
has been tested before.  So, I applied this method. I went to 
Moshi Moshi shop, took pictures of bag, and sold it on Facebook. 
When someone transferred money to me, I bought the bag and 
continued selling a new item in a higher price. I shared lessons 
and experiences from the books I read and from my own experi-
ences at work on Facebook.  There was one article that become 
very popular because a lot of people shared it, making number 
of my followers increased quickly. One day, one of my followers 
ask me to recommend some books. So, I did.  Then, I came to 
realize that in doing business, many companies will focus more on 
making sales and less on making profit. They focus on number of 
parcels delivered. And with this number, they can negotiate with 
logistic companies. So, I applied these 2 models in selling my 
own book. At first, I took 5-10% profit from membership card. I still 
continue writing articles, but at the end of each article I say that 
I can recommend them books. When someone transfers money 
to me, I go to a nearby bookstore to buy the book he/she wants. 
I do this every day until word of mouth occurs. Once my sales 
reached 500 books a month, I started to approach bookstores. 
I want more percentage of profit because my sales are high. I 
contacted many places but most of them did not reply.  Until a 
brother approached me to buy some books, and he worked at 
Amarin Publishing House. So, he managed it all for me. I gained 
profit 30% instead of 5%. I do the same quantity of work, but I earn 
6 times more money. The first month, the profit was 60,000 baht. 
When I write book reviews, writers message me to say thanks.  
A writer of academic books whose real life is a teacher messaged 
me and asked me to sell his books. Once my sales are good, I 
gain more power in negotiation. After that, many publishing houses 
keep approaching me, offering me 40% or 35%. I started to gain 
profit over one hundred thousand monthly. So, I started a lot of 
businesses. 

 P’Pik messaged me, saying: “You should start writing 
a book. You have a lot of experience already. You have started 
your own business since you were studying. And your page has 
more than 100,000 followers now.”. I agreed because I wanted 

to write. But when I started, I could not work for my permanent 
job properly. So, I took out all my savings, counted them, and 
managed them according to the same old financial principles: 
1. My emergency fund must cover my 6-month-expense. 
2. I had a business opportunity. Thus, I decided to resign. And 
after that, the first book came out. 

 My businesses grow steadily. This year, I has just 
opened an “Online Signature Class”, which teaches online 
business. I run a coffee shop with my friends. This coffee shop 
doesn’t have a menu. Just tell us what kind of drink you want, 
then our barista will make a special drink for you. Now we have 
a lot of customers. My friend is good at coffee. As for me, I 
have knowledge about business. So, I am thinking of creating 
some new business models for a coffee shop which enable 
online selling, where we have coffee beans for sale online all 
over the country, and which can make money without having 
to spend any cost by just utilizing online platform. Now, no one 
has started this kind of thing in Thailand. So, we are building 
the foundation.

HALAL TALK

กัารอ่านัหนัังสือช่่วิยเปลั่�ยนัแปลังคุ่ณนัาฟิสยังไง 

 ก็เนี�ย่ค่รับจากเด็ีกเงินเดืีอ่นหมิื�นห�า เป็ันค่นมีิราย่ไดี�หลัี่ก
แสนหลี่ักลี่�านนี�ค่ือ่ข้�อ่ท่ี� 1 เลี่ย่ ส่วันข้�อ่ 2 ค่ือ่หนังสือ่ 1 เลี่่มิค่ือ่ค่วัามิร้�
จากการเรยี่นร้�ปัระสบการณจ์ากค่นปัระมิาณ 1 ปัหีรอื่ทั่�งชวีัติข้อ่งเข้า 
เราสามิารถึเรยี่นร้�จากเข้าไดี�เรว็ัมิาก ผู้มิบอ่กเลี่ย่วัา่สิ�งที่�หนงัสอื่ให�ผู้มิ
มินัไมิใ่ชแ่ค่่ค่วัามิร้�นะ แต่มินัให�โอ่กาส เปิัดีหนงัสือ่เท่่ากับเปิัดีโอ่กาส 
ค่นที่�ปัระสบค่วัามิสำเร็จเข้าอ่่านหนังสือ่กันทั่�งนั�น แลี่ะค่นท่ี�เหมิือ่น
กนัจะค่ยุ่กนัถ้ึกค่อ่ การอ่า่นหนงัสอื่ท่ำให�ผู้มิค่ยุ่กบัค่นที่�ปัระสบค่วัามิ
สำเร็จร้�เรื�อ่ง อ่ันนี�ค่ือ่สิ�งท่ี�หนังสือ่ให�กับผู้มิ
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ม่ข้้อแนัะนัำาสำาหรบัผู้้ท้่�ทำางานัประจำำาแลัว้ิอยากัเริ�มทำาธุรุกัจิำ
ไปด้วิยไหมค่ะ

เป้าหมายอื�นัท่�อยากัจำะทำาต่อให้ประสบค่วิามสำาเร็จำ

 การท่ำธุุรกิจมีิหลัี่ก 3 อ่ย่่างคื่อ่การตลี่าดี การจัดีการ แลี่ะ
การเงิน เราต�อ่งท่ำการตลี่าดีก่อ่น เพื�อ่ที่�เราจะไดี�ร้�วัา่มิคี่นสนใจสินค่�า
หรือ่เปัลี่่า ค่นส่วันใหญ่เวัลี่าอ่ย่ากข้าย่ก็เอ่าเงินไปัลี่งทุ่นซึ่ื�อ่มิาข้าย่ 
อ่ันนี�ค่ือ่การใช�เงินก่อ่น ท่ำการตลี่าดีที่หลัี่งแลี่�วัค่่อ่ย่จัดีการ แลี่�วัเรา
จะร้�ไดี�ย่งัไงวัา่จะมิคี่นซึ่ื�อ่ข้อ่งข้อ่งเรา สว่ันใหญค่่นจะเจง๊เพราะเรื�อ่งนี� 
แต่สิ�งท่ี�ผู้มิท่ำมิาตลี่อ่ดีแลี่ะเรีย่นร้�จากงานปัระจำ ค่ือ่เอ่าสินค่�าที่�เรา
อ่ย่ากข้าย่มิาท่ำการตลี่าดีก่อ่น ถึ�ามิคี่นซึ่ื�อ่ค่ณุก็ค่อ่่ย่ผู้ลิี่ตหรือ่สั�งจาก
ตวััแท่นค่นอ่ื�น แต่ถึ�าไม่ิมิคี่นซึ่ื�อ่เราก็เปัลีี่�ย่นไปัท่ำอ่ย่่างอ่ื�น ถึ�ามิคี่นถึามิ
แลี่�วัย่ังส่งข้อ่งให�ไมิ่ไดี� ก็แจ�งวั่าข้อ่งหมิดี แต่เราร้�วั่ามิีค่นซึ่ื�อ่ มิีค่นซึ่ื�อ่
แต่ไมิ่มิีข้อ่งดีีกวั่ามิีข้อ่งแต่ไมิ่มิีค่นซึ่ื�อ่ เมิื�อ่เราเริ�มิไดี�ค่นซึ่ื�อ่แลี่�วัต่อ่ไปั
กเ็ปัน็การจดัีการให�ข้อ่งไปัถ้ึงมิอื่ลี่ก้ค่�า การตลี่าดีค่อื่ข้อ่งกบัลี่ก้ค่�ามิา
เจอ่กัน การจัดีการค่ือ่ส่งข้อ่งให�ถึ้งมิือ่ลี่้กค่�า การเงินค่ือ่การบริหาร
จัดีการเงิน ดีังนั�นการเริ�มิต�นธุุรกิจที่�เซึ่ฟัแลี่�วัก็ดีีที่�สุดีสำหรับผู้มิค่ือ่
หลี่กัการ 3 อ่ย่่างนี�ที่�ท่ำให�เราท่ำธุุรกจิในข้ณะท่ี�ท่ำงานปัระจำไดี�ค่รบั 

 เปัา้หมิาย่ข้อ่งผู้มิค่อื่ผู้มิอ่ย่ากจะสร�างนกัธุรุกจิจากศน้ย่ ์อ่ย่าก
ให�ค่นที่�เข้าไมิ่มิีเงินทุ่นในการเริ�มิต�น สามิารถึสร�างธุุรกิจไดี� ฉะนั�นทุ่กๆ
ธุุรกิจข้อ่งผู้มิจะมีิ mindset นี�เข้�าไปัเสมิอ่ ร�านกาแฟัข้อ่งผู้มิจะมีิค่ำค่มิ 
มิี Club talk เรื�อ่งธุุรกิจ มิันกลี่าย่เปั็นวั่าค่นท่ี�มิาร�านกาแฟัเค่�าไมิ่ไดี�มิา
กินกาแฟัอ่ย่่างเดีีย่วัเท่่านั�น แต่เค่�ามิาเพราะเค่�ามิีเปั้าหมิาย่ค่ือ่อ่ย่ากท่ำ
ธุุรกิจ ไมิ่วั่าจะเปั็นค่นท่ี�ท่ำงานปัระจำ หรือ่นักศ้กษา ตอ่นนี�ไมิ่วั่าจะเปั็น
เพจสมิอ่งไหลี่ หนังสือ่ หรือ่ร�านกาแฟั เรามิีเปั้าหมิาย่เดีีย่วักันหมิดีค่รับ 
ค่อื่อ่ย่ากท่ำให�ค่นสามิารถึสร�างธุุรกิจไดี�แมิ�ว่ัาวันันี�เข้าจะไม่ิมิเีงนิท่นุเลี่ย่
แมิ�แตบ่าท่เดียี่วั เพราะท่กุค่นมิคี่วัามิเชื�อ่วัา่การท่ำธุุรกจิต�อ่งมิเีงนิท่นุ แต่
ผู้มิกลี่ับเชื�อ่ว่ัาการตลี่าดีแลี่ะค่วัามิร้�ต�อ่งมิาก่อ่น ถึ�าเรามีิค่วัามิร้�เราไม่ิ
ต�อ่งมิเีงนิท่นุกไ็ดี� ซ้ึ่�งนี�ค่อื่ดีเีอ่น็เอ่ที่�ผู้มิใส่เข้�าไปัในท่กุธุุรกิจเลี่ย่โดีย่เฉพาะ
ร�านกาแฟัซ้ึ่�งอั่นนี�เป็ันเป้ัาหมิาย่หลัี่กข้อ่งร�านกาแฟัดี�วัย่ซึ่�ำไปั สว่ันกาแฟั 
ค่อ่ร์สอ่อ่นไลี่น์หรือ่ธุุรกิจอ่ื�นๆที่�ผู้มิท่ำเป็ันแค่เ่ค่รื�อ่งมืิอ่ที่�ท่ำให�ค่นที่�มิคี่วัามิ
เชื�อ่เดีีย่วักันกับเราไปัถึ้งเปั้าหมิาย่ค่รับ 

How does reading help change Mr. Nafis?

Do you have any advice for people who work full 
time and want to start a business?

Can you please share your other goals that you want 
to accomplish?

 Well, I’ve turned from a young guy who earned 
salary of 15,000 baht to someone who earn ten thousands 
to millions baht of income. So, this is one.  Two, a book 
contains knowledge from someone’s experience of a year 
or all his life.  We can learn very quickly from him/her this 
way. I would say that what all these books gave me wasn’t 
just knowledge, but also opportunities. Opening a book 
equals opening a door of opportunity. Successful people 
read books. And like-minded people will talk to each other 
with understanding. Reading allows me to understand what 
successful people are talking about. This is what books gave me.

 There are 3 main things in doing business: marketing, 
management, and finance. We must focus first on marketing, 
so that we know whether people are interested in our products 
or not. Most people when they want to sell something, they 
invest their money on the products they want to sell. This way 
you spend your money first, and then you do marketing, and 
manage things later. But how can you know that people are 
going to buy your products? Most people fail because of this. 
What I have always been doing and this is also what I have 
learned from my full-time job, is to do the marketing thing first. 
If someone buy from you, then you start produce or order the 
product from sales representatives. But if no one buys from 
you, you do something else. If someone ask about the product, 

 My goal is to build businessmen from zero. I want 
people who has no investment fund to be able to start their own 
businesses. This mindset is behind every business I started. My 
coffee shop displays business quotes and conduct business club 
so that people come to talk about business.  Now, people come 
to my coffee shop not for having coffee alone, but because they 
have goal of starting their own business, be it people who work 
full time or students. So, my Facebook page, my books, or my 
café, they all share the same goal: helping people to start their 
own business even they have 0 baht for investment. Everyone 
believes that to start a business you need money to invest, but 
I believe that marketing and knowledge come first. If we have 
knowledge, we need no money. This is the DNA that I add into 
every of my business, especially the coffee shop. Actually, this 
is considered the main goal of the café. As for the coffee, online 
courses, and other businesses, all of them are just tools that bring 
people with the same belief to reach the same goal together. 

but you are unable to provide it, you tell them that the product 
is out of stock. This way we know for sure that we have buyers. 
To have buyers without product is better than to have product 
without buyers. When we have buyers, next step that we have to 
work on is delivering product to customer’s hand. Marketing is 
how customer and product meets. Management is how to deliver 
product to customer’s hand. Finance is money management. The 
safest way to start business for me is following these 3 principles. 
And this helps us to be able to do business while working full time.


