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บทสััมภาษณ์์ คุุณนาฟิิส อิิสลาม

Interview with Mr. Nafis Islam: 
Before Becoming 

“ S a m o n g  L a i ” 

กว่่าจะเป็็น “สมองไหล”

แนะนำำ�ตััวให้้พวกเรารู้้�จัักหน่่อยค่่ะ

Could you please introduce yourself a little bit?

	ผมชื่่ �อ นาฟิิส อิิสลาม อายุุ 24 ปีี จบนิิเทศศาสตร์์จาก
มหาวิิทยาลััยสงขลานครินทร์ วิิทยาเขตปััตตานีี ตอนนี้้�ทำธุุรกิิจ
ส่ว่นตััวอยู่่�หลายอย่่าง ที่่�คนรู้้�จัักก็็น่า่จะเป็น็เพจสมองไหลที่่�เป็น็เพจ
แชร์์ความรู้�เรื่่�องธุุรกิิจ นอกจากนี้้�ยัังทำธุุรกิิจร้้านกาแฟ และธุุรกิิจ
ด้้านการศึึกษาอีีกด้้วยครัับ

	 My name is Nafis Islam. I am 24 years old. I graduated
from Faculty of Communication Arts at Prince of Songkla 
University, Pattani Campus. I currently run a lot of businesses.
Among them that a lot of people know about is probably 
my Facebook page “Samong Lai” which is the place I 
share knowledge about businesses. I run a coffee shop and 
engage in educational business as well.

สััมภาษณ์์และเรีียบเรีียงโดย วิิลา มููเนาวาเราะห์์

Interviewed by  Wila Munaowaroh 
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จุุดเริ่่�มต้้นในการทำำ�ธุุรกิิจของคุุณนาฟิิสคืืออะไรคะ

	จุ ดุเริ่่�มต้้นของผมเริ่่�มตั้้�งแต่่อายุุ 13 ปี ีผมเป็็นนัักกีีฬาเทควันัโด้้
ก็็เลยรับจ้้างสอนเทควัันโดให้้นักเรีียนได้้เดืือนละ 2,000 บาท จากนั้้�น
ก็็มาเปิิดชมรมเทควัันโดในโรงเรีียน แต่่คนที่่�มาเรีียนเนี่่�ย เขามาเพราะ
อยากใส่่ชุุดสวยๆ ผู้้�ขายกัับผู้้�ซื้้�อความต้้องการไม่่ตรงกััน ผมก็็ซ้้อมแบบ
เต็็มที่่�เลย ผ่่านไปสองสััปดาห์์จาก 70 คนเหลืืออยู่่� 15 คน ถ้้าเป็็นธุุรกิิจ
จริิงคืือเจ๊๊งแน่่ๆ แต่่เราใช้้พื้้�นที่่�ของโรงเรีียนแล้้วเก็็บค่่าเรีียน เลยยัังพอมีี
เงินิมาใช้้จ่ายแต่่ว่า่ไม่ม่ีเีงินิเก็็บเลย ก็เ็ป็น็บทเรีียนว่่า 1. ไม่่มีคีวามรู้�ด้้าน
การเงิิน ไม่่แยกกระเป๋๋าส่่วนตััวกับกระเป๋๋าธุุรกิิจ 2. เราต้้องทำในสิ่่�งที่่�
ลููกค้้าต้้องการไม่่ใช่่ทำในสิ่่�งที่่�เราต้้องการ พออยู่่�ปี 2 ผมก็มาเปิิดโรงเรีียน
ของตััวเองที่่�จัังหวััดยะลา ก็็ยัังใช้้ชีีวิิตแบบเดิิมเลยครัับ ทีีนี้้�พอมัันถึึงจุุด
ที่่�รายจ่า่ยมันัมากกว่า่รายได้้ ผมก็ต้้องออกจากหอพักแล้้วไปขอนอนบน
พื้้�นบ้้านเพื่่�อนบ้้าง นอนบนรถบ้้าง นอนคณะก็ม็ี ีเพราะไม่ม่ีตีังัค์ ์มันัก็เ็ลย
เป็็นบทเรีียนในการบริิหารเงิินของเรา
 	ก่ อนเรียีนจบปี ี4 ก็ไ็ปเข้า้ค่า่ยสตาร์ท์อัพัของมหาลัยั มีนีักัธุุรกิจิ
ที่่�ประสบความสำเร็็จมาสอน เราก็็เปิิดโลกเลย อ๋๋อ  ธุุรกิิจเป็็นแบบนี้้� 
การเงิินแบบนี้้� การตลาดแบบนี้้� ทำให้้เราเกิิดความสนใจในธุุรกิิจสตาร์์ทอัพ
ซึ่่�งโรงเรียีนสอนเทควันัโดก็ย็ังัทำอยู่่�นะ แบบลุ่่�มๆดอนๆนั่่�นแหละ ทำแบบ
ไม่่มีีมีีเงิินแต่่ว่่ามีีผลงานนะ พาเด็็กไปแข่่งชิิงแชมป์์ประเทศไทยก็็ได้้

เหรีียญทองมา จากนั้้�นก็็เริ่่�มดูู YouTube แล้้วก็็เริ่่�มอ่่านหนัังสืือ แต่่
เป็น็หนังัสืือเสีียงเพราะว่่าขี้้�เกีียจอ่า่น พอฟัังจนหมด ก็เ็ลยจำเป็็นต้้อง
อ่่านหนัังสืือเล่่ม พอได้้ลองอ่่านก็็รู้้�สึึกว่่ามัันสนุุกจััง ไม่่เหมืือนหนัังสืือ
วิิชาการที่่�เราอ่่านแล้้วน่าเบื่่�อ คราวนี้้�ผมอ่่านหนัังสืือทุกที่่�เลยครับ 
ไปเรีียน ไปกิจกรรมมหาลััย ผมเอาเศษเวลาทั้้�งหมดมาอ่่านหนัังสืือ 
พอเพื่่�อนเห็น็ผมอ่า่นหนังัสือืเขาก็อ็ยากรู้้�ว่า่ผมอ่า่นอะไรเลยให้้ผมเล่า่
ให้้ฟััง พอเล่่าให้้ฟัังหลายๆหน ก็็เริ่่�มไม่่ไหวเลยไปไลฟ์์ใน Facebook 
แล้้วก็็มีีคนอื่่�นๆที่่�ไม่่ใช่่เพื่่�อนเรามาดููด้้วย
	 พอปี ี4 ไปฝึกงานที่่�พญาไท เวลาทำงานเสร็็จ ผมก็จะเข้้ามุมุ
หนังัสืือแล้้วก็เอาวิิธีกีารในหนัังสืือมานำเสนอในที่่�ทำงาน ก่อ่นฝึกึงาน
เสร็็จ CEO ก็็เรีียกตััวไปแล้้วเสนองานให้้ เขาบอกคำเดีียวว่่าเห็็นเรา
เป็น็คนรักัการเรียีนรู้้� พอเรียีนจบก็็เข้้าทำงานที่่�นั่่�นต่อ่เลยครับั ทำงาน
ประจำไปด้้วยแล้้วก็เขีียนบทความใน Blockdit ไปด้้วยได้้บทความ
ละร้้อยกว่่าบาท ช่่วงที่่�ทำงานก็็ได้้เจอเจ้้าของเพจไปให้้ถึึง 100 ล้้าน 
เค้้าก็ใ็ห้้เราเป็น็ฟรีแีลนซ์เ์ขียีนให้้เพจเขาด้้วยได้้บทความละ 300 บาท 
ส่ว่นโรงเรียีนเทควัันโดก็ยังัสอนอยู่่�นะ จ้้างคนมาสอน แต่่เค้้าสอนไม่่ดีี
เหมืือนเรา พอโค้้ชไม่่ใช่่คนเดิิม นัักกีีฬาก็็ออก แล้้วเผอิิญว่่าโควิิดมา
พอดีีก็็เลยตััดสิินใจปิิดไป 
	ผมท ำงานบริิษััทสตาร์์ทอััพ ซึ่่�งเป็็นแฟลตฟอร์์มตััวกลาง
เชื่่�อมการขนส่่ง (Distribution platform) เข้้าด้้วยกัน วิธิีกีารทำธุุรกิิจของ
สตาร์์ทอัพัคือืก่อ่นที่่�เค้้าจะทำโปรเจคอะไรก็็แล้้วแต่่ เค้้าจะไม่่ทำอะไร
เลยนอกจากทำการตลาดกับัโปรโมท เพื่่�อเก็บ็ข้้อมููลว่า่สินิค้้านี้้�จะมีคีน
ซื้้�อหรืือไม่่ ต้้องผลิตเดืือนละเท่า่ไหร่่ และหรืือโปรเจคนั้้�นควรทำต่่อไหม
ถ้้ากำไรไม่ถ่ึงึ ซึ่่�งบริษิัทัใช้้วิธิีกีารนี้้�มาตลอด ทำให้้โปรเจคที่่�เฟลมีนี้้อย
มากเพราะมีีการทดลองมาก่่อน ผมก็เลยเอาโมเดลนี้้�มาใช้้โดยการไป
ร้้านโมชิโมชิถิ่า่ยรููปกระเป๋๋าแล้้วลงขายใน Facebook พอมีคีนโอนเงินิ
เราก็็ไปซื้้�อมาแล้้วขายต่่อในราคาที่่�สููงขึ้้�น เอาข้้อคิิด ประสบการณ์์
จากการอ่่านหนัังสืือและการทำงานมาเขีียนใน Facebook
 แล้้วก็ม็ีบีทความนึึงที่่�มันัปังั คนแชร์เ์ยอะมาก ทำให้้ผู้้�ติดิตามเพิ่่�มขึ้้�น
อย่่างรวดเร็็ว จนมีีลููกเพจทัักมาว่่าอยากให้้แนะนำหนัังสืือให้้หน่่อย 
เราก็็แนะนำหนัังสืือให้้ แล้้วก็็มาคิิดว่่าบริิษััทเราเวลาทำธุุรกิิจเค้้าก็็
จะหายอดขายมาก่่อนยัังไม่่เอากำไร ให้้คนส่่งไปรษณีีย์์เยอะๆแล้้ว
ก็็เอายอดขายไปต่่อรองกัับคนขนส่่ง เลยลองเอา 2 โมเดลนี้้�มาใช้้
กัับหนัังสืือดูู ตอนแรกก็็เอากำไรจากบััตรสมาชิิก 5-10% พอ เขีียน
บทความเหมืือนเดิิมโดยทิ้้�งท้้ายว่่าเราให้้คำปรึึกษาเรื่่�องหนัังสืือนะ 
พอมีีคนโอนเงิินปุ๊๊�บเราก็็ไปซื้้�อที่่�ร้้านหนัังสืือใกล้้ๆ ทำอย่่างนี้้�ทุุกวััน
จนเกิดิการบอกต่อ่ จนมียีอดประมาณ 500 เล่ม่ต่อ่เดือืนก็เ็ริ่่�มเข้า้หน้้า
ร้้านหนัังสืือละ อยากได้้เปอร์เซ็็นต์์เพราะยอดเราเยอะ ผมติิดต่่อไป
หลายที่่� แต่่ก็็เงีียบๆไป แล้้วมีีพี่่�คนนึึงทัักมาซื้้�อหนัังสืือซึ่่�งเค้้าทำงาน
อยู่่�อัมรินทร์ พี่่�เค้้าก็็จัดัการให้้หมดเลย ขอมาได้้ 30% จากปกติไิด้้ 5% 
ทำงานเท่่าเดิมิแต่ไ่ด้้เงินิมากขึ้้�น 6 เท่่า เดือืนแรกได้้กำไร 60,000 บาท 
พอเราเอาหนัังสืือมาเขีียนรีีวิิวก็เริ่่�มมีีนัักเขีียนทัักมาขอบคุุณ หนึ่่�งใน
นั้้�นคืือพี่่�ปิ๊๊�ก คนเขีียนหนัังสืือวิชาธุุรกิิจที่่�ชีีวิิตจริิงเป็็นคนสอนทัักมา
ให้้เราขายหนัังสืือให้้ พอเราขายดีีก็็เริ่่�มมีอีำนาจในการต่่อรอง คราวนี้้�
สำนักัพิิมพ์ติ์ิดต่อ่เข้้ามาเต็ม็เลยครับั เสนอส่ว่นลด 40% บ้้าง 35% บ้้าง
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What is your starting point for doing business?

เราก็็เริ่่�มขายได้้กำไรทะลุุเดืือนละแสนแล้้วเราก็็เริ่่�มทำธุุรกิิจ
หลายๆอย่่าง พี่่�ปิ๊๊�กก็็เลยทักมาบอกว่่าคุุณเขีียนหนัังสืือได้้แล้้วนะ 
ประสบการณ์์คุุณเยอะแล้้ว เพราะทำธุุรกิิจมาตั้้�งแต่่เรีียน แล้้วเพจ
ก็็มีีคนติิดตามทะลุุแสน เราก็็เลยรับปากเพราะเราก็็อยากเขีียน 
ปรากฏว่าเริ่่�มทำงานไม่่ทัันละ ก็็เลยเอาเงิินเก็็บมานัับดููตามหลััก
การเงิินเลยครับ 1. มีเีงิินสำรองฉุุกเฉินิ 6 เดืือน 2. มีโีอกาสทางธุุรกิิจ 
ก็็เลยโอเค ตััดสิินใจลาออก แล้้วหนัังสืือเล่่มแรกก็็ออกมา 
	 ธุุรกิิจก็็เริ่่�มเติิบโตขึ้้�นเรื่่�อยๆ ปีีนี้้�ก็็เพิ่่�งเปิิดคลาส online 
signature ซึ่่�งเป็็นคลาสเกี่่�ยวกัับการสอนทำธุุรกิิจออนไลน์์ แล้้ว
ก็็มีีธุุรกิิจร้้านกาแฟที่่�ทำร่่วมกับเพื่่�อน เป็็นร้้านกาแฟที่่�ไม่่มีีเมนููนะ 
อยากกิินแบบไหนบอกมา เค้้าจะชงให้้เป็็นพิิเศษ ซ่ึ่�งคนเยอะมาก 
เพื่่�อนผมเก่ง่ในเรื่่�องกาแฟ ส่ว่นผมมีความรู้�ด้้านธุุรกิิจก็็เลยคิดโมเดล
ที่่�ทำให้้ร้้านกาแฟสามารถขายเป็็นออนไลน์์ได้้ มีีเมล็็ดกาแฟขาย
ออนไลน์ทั่่�วประเทศ แล้้วก็มีีโมเดลที่่�สามารถทำเงิินได้้โดยที่่�เราไม่่
ต้้องใช้้ต้้นทุุนแต่่ใช้้ออนไลน์ซึ่่�งในประเทศไทยยัังไม่่มีีใครทำ ตอน
นี้้�เรากำลัังสร้้างรากฐานอยู่่�ครัับ

	 My starting point was when I was 13 years old. I was 
a Taekwondo athlete. So, I taught Taekwondo to students and 
gained 2,000 baht per month. After that, I opened a Taekwondo
Club in my school. But I found that people came to study 
Taekwondo just because they wanted to wear awesome 
outfits. Here, the needs of seller and buyers did not match. 
I taught them all I got. Two weeks passed; number of members
decreased from 70 to 15. If this was a real business, it was 
going to be ruined. But I utilized the school’s space and 

collect the tuition fee. So, I still had some money for myself, 
but I did not have any savings. I have learnt few lessons from 
this:  1. I did not have financial knowledge. I did not separate
personal expense from business expense. 2. We must do 
what the customers want, not what we want. When I was in my 
sophomore year, I opened my own school in Yala. I still lived the 
same life. Until it got to the point where my expense was more 
than my income, I had to leave my dormitory and asked to stay 
over at my friends’ houses, or slept in the car, or in a campus. 
Because I didn’t have money. So, this was a lesson regarding 
my money management.

        	 Before finishing the fourth year, I joined the university’s 
startup camp where they invited successful businessmen to 
teach us students. That opened my world. I had learned what 
business, finance, and marketing are. And this was the beginning 
of my interest in startup business.  At that time, I still opened 
my Taekwondo school even it was not stable because I had 
no money, but I had performance from it. My students joined 
Thailand Championship Match and win gold medals. Then 
I started watching YouTube and exploring books, but I focused 
on audio books because I was too lazy to read. When I listened 
to all audio books, I had to read the physical books. Once 
I tried reading, I found these books were fun. There were not 
like boring academic books that we used to read. From then on, 
I read books everywhere. I read when I went to study, went for 
university activities. I seek to read all the time. When my friends 
saw me read, they wanted to know what I was reading. So, 
they asked me to tell them what I learned. After I had to share 
with them again and again, I was not able to do this all the time 
anymore. So, I started to share my lessons on Facebook Live. 
And through this channel, there were other people, not only my 
friends, watch my live talk as well.

	 During the fourth year in university, I did internship at 
Phayathai. After work, I would find a corner to read. And after 
that, I would apply what I read in my work.  Before completing 
the internship, the CEO called me and offered me a job. He said 
he saw me love to learn. After graduation, I continued working 
there. I worked full time and at the same time I wrote articles on 
Blockdit as well. I gained more than a hundred baht per article. 
While I was still working there, I met the owner of “Reaching 
Towards 100 Millions” page. He let me write for his page as a 
freelancer. I gained 300 baht per article. As for the Taekwondo 
school, it was still running. I hired staffs to teach, but they did not 
teach well like I did. So, once the coach is not the same person, 
athletes left. And then Covid came, so I decided to close it. 
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	 I work for a startup company, which was a distribution 
platform. The startup’s way of doing business is like this: before 
they do any project, they will not do anything but marketing and 
promoting to collect information of the product. They will analyze 
whether this product will be purchased or not, how many pieces 
to produce per month, and/or should the project continue if the 
profit does not reach its goal? My company has always used this 
method. As a result, very few projects failed because all of them 
has been tested before.  So, I applied this method. I went to 
Moshi Moshi shop, took pictures of bag, and sold it on Facebook. 
When someone transferred money to me, I bought the bag and 
continued selling a new item in a higher price. I shared lessons 
and experiences from the books I read and from my own experi-
ences at work on Facebook.  There was one article that become 
very popular because a lot of people shared it, making number 
of my followers increased quickly. One day, one of my followers 
ask me to recommend some books. So, I did.  Then, I came to 
realize that in doing business, many companies will focus more on 
making sales and less on making profit. They focus on number of 
parcels delivered. And with this number, they can negotiate with 
logistic companies. So, I applied these 2 models in selling my 
own book. At first, I took 5-10% profit from membership card. I still 
continue writing articles, but at the end of each article I say that 
I can recommend them books. When someone transfers money 
to me, I go to a nearby bookstore to buy the book he/she wants. 
I do this every day until word of mouth occurs. Once my sales 
reached 500 books a month, I started to approach bookstores. 
I want more percentage of profit because my sales are high. I 
contacted many places but most of them did not reply.  Until a 
brother approached me to buy some books, and he worked at 
Amarin Publishing House. So, he managed it all for me. I gained 
profit 30% instead of 5%. I do the same quantity of work, but I earn 
6 times more money. The first month, the profit was 60,000 baht. 
When I write book reviews, writers message me to say thanks.  
A writer of academic books whose real life is a teacher messaged 
me and asked me to sell his books. Once my sales are good, I 
gain more power in negotiation. After that, many publishing houses 
keep approaching me, offering me 40% or 35%. I started to gain 
profit over one hundred thousand monthly. So, I started a lot of 
businesses. 

	 P’Pik messaged me, saying: “You should start writing 
a book. You have a lot of experience already. You have started 
your own business since you were studying. And your page has 
more than 100,000 followers now.”. I agreed because I wanted 

to write. But when I started, I could not work for my permanent 
job properly. So, I took out all my savings, counted them, and 
managed them according to the same old financial principles: 
1. My emergency fund must cover my 6-month-expense. 
2. I had a business opportunity. Thus, I decided to resign. And 
after that, the first book came out. 

	 My businesses grow steadily. This year, I has just 
opened an “Online Signature Class”, which teaches online 
business. I run a coffee shop with my friends. This coffee shop 
doesn’t have a menu. Just tell us what kind of drink you want, 
then our barista will make a special drink for you. Now we have 
a lot of customers. My friend is good at coffee. As for me, I 
have knowledge about business. So, I am thinking of creating 
some new business models for a coffee shop which enable 
online selling, where we have coffee beans for sale online all 
over the country, and which can make money without having 
to spend any cost by just utilizing online platform. Now, no one 
has started this kind of thing in Thailand. So, we are building 
the foundation.

HALAL TALK

การอ่่านหนัังสืือช่่วยเปลี่่�ยนแปลงคุุณนาฟิิสยัังไง 

	ก็ เนี่่�ยครับจากเด็็กเงิินเดืือนหมื่่�นห้้า เป็็นคนมีีรายได้้หลััก
แสนหลัักล้้านนี่่�คืือข้้อที่่� 1 เลย ส่่วนข้้อ 2 คืือหนัังสืือ 1 เล่่มคืือความรู้้�
จากการเรียีนรู้้�ประสบการณ์จ์ากคนประมาณ 1 ปีหีรือืทั้้�งชีวีิติของเขา 
เราสามารถเรียีนรู้้�จากเขาได้้เร็ว็มาก ผมบอกเลยว่า่สิ่่�งที่่�หนังัสือืให้้ผม
มันัไม่ใ่ช่แ่ค่่ความรู้�นะ แต่่มันัให้้โอกาส เปิิดหนังัสืือเท่่ากัับเปิิดโอกาส 
คนที่่�ประสบความสำเร็็จเขาอ่่านหนัังสืือกันทั้้�งนั้้�น และคนที่่�เหมืือน
กันัจะคุยุกันัถููกคอ การอ่า่นหนังัสือืทำให้้ผมคุยุกับัคนที่่�ประสบความ
สำเร็็จรู้้�เรื่่�อง อัันนี้้�คืือสิ่่�งที่่�หนัังสืือให้้กัับผม
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มีีข้้อแนะนำำ�สำำ�หรับัผู้้�ที่่�ทำำ�งานประจำำ�แล้ว้อยากเริ่่�มทำำ�ธุรุกิจิ
ไปด้้วยไหมคะ

เป้้าหมายอื่่�นที่่�อยากจะทำำ�ต่่อให้้ประสบความสำำ�เร็็จ

	 การทำธุุรกิิจมีีหลััก 3 อย่่างคืือการตลาด การจััดการ และ
การเงิิน เราต้้องทำการตลาดก่อน เพื่่�อที่่�เราจะได้้รู้�ว่า่มีคีนสนใจสิินค้้า
หรืือเปล่่า คนส่่วนใหญ่่เวลาอยากขายก็็เอาเงิินไปลงทุุนซื้้�อมาขาย 
อัันนี้้�คืือการใช้้เงิินก่่อน ทำการตลาดทีหลัังแล้้วค่่อยจัดการ แล้้วเรา
จะรู้้�ได้้ยังัไงว่า่จะมีคีนซื้้�อของของเรา ส่ว่นใหญ่ค่นจะเจ๊ง๊เพราะเรื่่�องนี้้� 
แต่่สิ่่�งที่่�ผมทำมาตลอดและเรีียนรู้้�จากงานประจำ คืือเอาสิินค้้าที่่�เรา
อยากขายมาทำการตลาดก่อน ถ้้ามีคีนซื้้�อคุณุก็็ค่อ่ยผลิตหรืือสั่่�งจาก
ตัวัแทนคนอื่่�น แต่่ถ้้าไม่่มีคีนซื้้�อเราก็็เปล่ี่�ยนไปทำอย่่างอื่่�น ถ้้ามีคีนถาม
แล้้วยัังส่่งของให้้ไม่่ได้้ ก็็แจ้้งว่่าของหมด แต่่เรารู้้�ว่่ามีีคนซื้้�อ มีีคนซื้้�อ
แต่่ไม่่มีีของดีีกว่่ามีีของแต่่ไม่่มีีคนซื้้�อ เมื่่�อเราเริ่่�มได้้คนซื้้�อแล้้วต่่อไป
ก็เ็ป็น็การจัดัการให้้ของไปถึึงมือืลููกค้้า การตลาดคือืของกับัลููกค้้ามา
เจอกััน การจััดการคืือส่่งของให้้ถึึงมืือลููกค้้า การเงิินคืือการบริิหาร
จััดการเงิิน ดัังนั้้�นการเริ่่�มต้้นธุุรกิิจที่่�เซฟแล้้วก็ดีีที่่�สุุดสำหรัับผมคืือ
หลักัการ 3 อย่่างนี้้�ที่่�ทำให้้เราทำธุุรกิจิในขณะที่่�ทำงานประจำได้้ครับั 

	 เป้า้หมายของผมคือืผมอยากจะสร้้างนักัธุรุกิจิจากศููนย์ ์อยาก
ให้้คนที่่�เขาไม่่มีีเงิินทุุนในการเริ่่�มต้้น สามารถสร้้างธุุรกิิจได้้ ฉะนั้้�นทุุกๆ
ธุุรกิิจของผมจะมีี mindset นี้้�เข้้าไปเสมอ ร้้านกาแฟของผมจะมีีคำคม 
มีี Club talk เรื่่�องธุุรกิิจ มัันกลายเป็็นว่่าคนที่่�มาร้้านกาแฟเค้้าไม่่ได้้มา
กิินกาแฟอย่่างเดีียวเท่่านั้้�น แต่่เค้้ามาเพราะเค้้ามีีเป้้าหมายคืืออยากทำ
ธุุรกิิจ ไม่่ว่่าจะเป็็นคนที่่�ทำงานประจำ หรืือนัักศึึกษา ตอนนี้้�ไม่่ว่่าจะเป็็น
เพจสมองไหล หนัังสืือ หรืือร้้านกาแฟ เรามีีเป้้าหมายเดีียวกัันหมดครัับ 
คือือยากทำให้้คนสามารถสร้้างธุุรกิิจได้้แม้้ว่าวันันี้้�เขาจะไม่่มีเีงินิทุนุเลย
แม้้แต่บ่าทเดียีว เพราะทุกุคนมีคีวามเชื่่�อว่า่การทำธุุรกิจิต้้องมีเีงินิทุนุ แต่่
ผมกลัับเชื่่�อว่าการตลาดและความรู้�ต้้องมาก่่อน ถ้้าเรามีีความรู้�เราไม่่
ต้้องมีเีงินิทุนุก็ไ็ด้้ ซ่ึ่�งนี่่�คือืดีเีอ็น็เอที่่�ผมใส่่เข้า้ไปในทุกุธุุรกิิจเลยโดยเฉพาะ
ร้้านกาแฟซ่ึ่�งอัันนี้้�เป็็นเป้้าหมายหลัักของร้้านกาแฟด้้วยซ้้ำไป ส่ว่นกาแฟ 
คอร์สออนไลน์หรืือธุุรกิิจอื่่�นๆที่่�ผมทำเป็็นแค่เ่ครื่่�องมืือที่่�ทำให้้คนที่่�มีคีวาม
เชื่่�อเดีียวกัันกัับเราไปถึึงเป้้าหมายครัับ 

How does reading help change Mr. Nafis?

Do you have any advice for people who work full 
time and want to start a business?

Can you please share your other goals that you want 
to accomplish?

	 Well, I’ve turned from a young guy who earned 
salary of 15,000 baht to someone who earn ten thousands 
to millions baht of income. So, this is one.  Two, a book 
contains knowledge from someone’s experience of a year 
or all his life.  We can learn very quickly from him/her this 
way. I would say that what all these books gave me wasn’t 
just knowledge, but also opportunities. Opening a book 
equals opening a door of opportunity. Successful people 
read books. And like-minded people will talk to each other 
with understanding. Reading allows me to understand what 
successful people are talking about. This is what books gave me.

	 There are 3 main things in doing business: marketing, 
management, and finance. We must focus first on marketing, 
so that we know whether people are interested in our products 
or not. Most people when they want to sell something, they 
invest their money on the products they want to sell. This way 
you spend your money first, and then you do marketing, and 
manage things later. But how can you know that people are 
going to buy your products? Most people fail because of this. 
What I have always been doing and this is also what I have 
learned from my full-time job, is to do the marketing thing first. 
If someone buy from you, then you start produce or order the 
product from sales representatives. But if no one buys from 
you, you do something else. If someone ask about the product, 

	 My goal is to build businessmen from zero. I want 
people who has no investment fund to be able to start their own 
businesses. This mindset is behind every business I started. My 
coffee shop displays business quotes and conduct business club 
so that people come to talk about business.  Now, people come 
to my coffee shop not for having coffee alone, but because they 
have goal of starting their own business, be it people who work 
full time or students. So, my Facebook page, my books, or my 
café, they all share the same goal: helping people to start their 
own business even they have 0 baht for investment. Everyone 
believes that to start a business you need money to invest, but 
I believe that marketing and knowledge come first. If we have 
knowledge, we need no money. This is the DNA that I add into 
every of my business, especially the coffee shop. Actually, this 
is considered the main goal of the café. As for the coffee, online 
courses, and other businesses, all of them are just tools that bring 
people with the same belief to reach the same goal together. 

but you are unable to provide it, you tell them that the product 
is out of stock. This way we know for sure that we have buyers. 
To have buyers without product is better than to have product 
without buyers. When we have buyers, next step that we have to 
work on is delivering product to customer’s hand. Marketing is 
how customer and product meets. Management is how to deliver 
product to customer’s hand. Finance is money management. The 
safest way to start business for me is following these 3 principles. 
And this helps us to be able to do business while working full time.


